Messeschulung — Présentationstraining
Erfolgreicher prasentieren und verkaufen

Thema e

Prasentation
Messetraining
Kommunikation

Verkauf

Inhalt ®
Ziele ®
Methodik ®
Dauer ®
Preis )

Die Messeteilnahme wird sehr hoch bewer-
tet, entsprechend ist auch der Erfolgsdruck.
Sie erkennen die Bedeutung der Messe-
teilnahme flr Ihr Unternehmen und lhren
eigenen vertrieblichen Erfolg. Auf Messen
ist es wichtig, aktiv auf Kunden zuzugehen
und diese anzusprechen, um einen person-
lichen Kontakt aufzubauen. Bei diesem
Kontakt ist es von besonderer Bedeutung,
Produkte klar und prazise darzustellen.

Die Ziele der Messeteilnahme. Messevor-
und Messenachbereitung. Der erste Kontakt
mit dem Kunden. Fragetechnik und aktives
Zuhoren. Aktive Gespréchsfihrung.
Unterschied zwischen einem interessierten
Kunden und einem Besucher. Présentation
der Produkte. Kérpersprache. Messeerfolgs-
kontrolle.

Sie lernen |hr Unternehmen auf einer Mes-
se oder Ausstellung addquat zu préasentie-
ren. Durch zielgerichtete Vorbereitung ver-
meiden Sie bereits im Vorfeld Fehler. Im
Gesprach mit Kunden kénnen Sie das Pro-
dukt oder die Leistung klar und prazise dar-
stellen.

Vortrag, Trainerinput, Beurteilungs-, Kritik-
und Gruppengesprache, Rollenspiele, prak-
tische Ubungen, Diskussionen.

Tagesseminar mit Pausen (9 bis 16.00 Uhr)

185.- Euro pro Person zzgl. MwSt.
Schulungsunterlagen und Abschlusszertifi-
kat sind im Preis enthalten.

(Seminar ab mindestens fiinf Teilnehmern)
Alle Seminare kdnnen, im Sinne der Praxis-
orientierung, auch Inhouse gebucht wer-
den. Gerne unterbreiten wir lhnen ein indi-
viduelles Angebot.
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